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ADVERTENCIA

En este trabajo intentamos explicar la estructura del
mercado local de una metropoli de region agricola
de un pais subdesarrollado. No debe esperarse, en-
tonces, un estudio del mercado de las mercancias
agricolas en los paises subdesarrollados.

En cuanto a la terminologia utilizada, proviene
fundamentalmente de la Introduction a la critique
de I'économie politique, de Karl Marx (Editions
Sociales, Paris, 1957) y de Lire le Capital, de Louis
Althusser y Etienne Balibar (Maspero, Paris, 1968).

La estructura del intercambio en la mayor parte de
las regiones agricolas de los paises subdesarrollados
presenta un peculiar aspecto, irracional con relacién
al modelo cldsico capitalista de la concentracién del
capital en todos los dominios de ia esfera econdmi-
ca vy, especialmente, en el dominio comercial. Se
asiste, por el contrario, en estos pafses, a una €xplo-
sién del capital comercial, explosibn que no da se-
fiales de cumbio y de concentracidén en el futuro
inmedialo.

Si es verdad que, en ¢l plano de la produccion,
se ha explicado ya la narticularidad del reflejo del
modo de produccion capitalista en las regiones do-
minadas y subd'esarrolladas, en especial en los andli-
sis de Samir Amin, André Gunder Frank, Christian

1 Véase Samir Amin,

L’accumulation & Péchelle mondiale, Anthropos, Paris, 1970,

André Gunder Frank,
Le développement du sous développement. L’Amérique Latine,
Maspero, Paris, 1969,

Capitalisme et sous--développement en Amérique Latine, Maspe-
ro, Paris, 1968,

L“mpe”“bourgeoisfe et lumpen—développement, Maspero, Pa-
ris, 1970,

Christian Palloix,
L’économie mondiale capitaliste, Maspero, Paris, 1971, 2 tomos.

Michel Gutelman,
Réforme et mystification agraires en Amérique Latine. Le cas du
Mexique, Maspero, Paris, 1971.

Palloix y Michel Gutelman para México,! el domi-
nio comercial ain estd poco estudiado y en gran
parte continGa sin explicar. Hasta el momento, los
estudios han sido mas bien descripciones confusas
que andlisis y explicaciones teodricas convincentes.
Los factores de explicacion casi siempre son subje-
tivos (referencias al factor étnico, al nivel de educa-
cibn); otras veces, en gran parte equivocados (es-
tructura monopolista de la demanda, aspecto no
capitalista de las relaciones comerciales) y a menudo
muy fragmentarios (aislamiento de los productores,
por ello expuestos a una estructura que no pueden
dominar).

En este articulo, con la ayuda del método del
materialismo historico y de nuestras propias obser-
vaciones en la zona central de Chiapas, quisiéramos
avanzar algo en el problema. No debe esperarse del
presente estudio un anélisis completo del proceso
de intercambio en la regidon considerada, ni des-

cripciones v datos exhaustivos. Hemos querido

mostrar, simplemente, lo que nos parece que es el
sentido de la determinacion y el método de andlisis
de la esfera del ir.tercam™10 en una region agricola
subdesarroilada.

A. El abastecimiento en bienes agricolas del merca-
do local

“En-todas las formas de sociedades, una pro-
duccion determinada y las relaciones engendradgs
por elly es lo gue asigna a todas las otras produccio-
nes y a las relaciones engendradas por ellas su rango
¥ su importancia’.? 5

A nivel de la region, la rama de produccion
principal y alrededor de la cual se organizan !a's otras
ramas de produccidén y todas las otras act1v1da’des
es la agricultura. Ahora bien, en el interior de €sta
pueden advertirse 2 estructuras: en primer lugar, una

2 Karl Marx, S
Introduction & la critique de ’économie politiqué,
ciales, Paris, 1957, p 170,
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estructura de pequefias propiedades minisculas y
explotadas individualmente (parcelas de las comu-
nidades indigenas) que producen casi exclusivamen-
te para el mercado local (se trata, por supuesto, de
la produccion comercializada. La tasa de autosub-
sistencia es particularmente elevada, al grado que la
economia puede ser tachada de economia natural
de autoconsumo. Pero cualquiera que sea el grado
de autoconsumo, obligatoriamente permanece una
tasa de comercializacidn, aunque sea muy débil,
para satisfacer las necesidades alimenticias, tecnolé-
gicas y rituales en bienes manufacturados y elabora-
dos. La importancia de la tasa de comercializacidn
es, empero, determinante para la dimension del
mercado local, para la poblacidon no productiva
agricola que puede sostener o alimentar o. . . para
la poblacidén productiva agricola misma y su nivel
de subsistencia). La segunda forma de produccidén
agricola es la estructura de la gran propiedad de
tierra que produce principalmente para los merca-
dos nacional e internacional. Por estas grandes pro-
piedadesse canalizan igualmente productos agricolas
comerciales provenientes de las explotaciones pe-
quefias. Se trata de un proceso comercial particular
que depende de la naturaleza de los productos
(café y cafia de aziicar, en el caso que aqui nos
ocupa) no comercializables sin una primera trans-
formacion (beneficios). Ahora bien, los medios de
produccion (transformacién) se concentran en las
grandes propiedades que al mismo tiempo tratan
sus propias mercancias y las de los pequefios pro-
ductores. Puesto que lo que nos preocupa ahora es
el mercado local, podemos dejar de lado, en una
aproximacion teobrica, el efecto de las mercancias
provenientes de estas grandes propiedades. Ellas
tienen sblo un efecto indirecto, primero por su
accion sobre la fijacion de los precios de los pro-
ductos manufacturados sobre los mercados nacio-
nal y mundial (aunque una accién reducida) v,
después, sobre el movimiento del mercado local por
el efecto de la demanda (ocasionada por la elabora-
cidon exterior de las mercancias, aunque sean para
consumo local). Sin embargo, esta demanda afec-
tard poco nuestro anélisis, porque concierne a pro-
ductos y estructuras de venta (almacenes) muy cla-
ramente disociados de los que estudiaremos aqui.
Se trata de almacenes de articulos caros y de lujo
concentrados en una parte especifica de la ciudad
(alrededor del parque central) y poco frecuentados
por los otros consumidores.

No’ obstante, las grandes propiedades tienen
un-efecto sobre el mercado local en la medida en
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que distribuyen salarios. Estos prescntan un caric-
ter particular: su monto es débil y bajo (por 2 razo-
nes: el cardcter temporal del trabajo asalariado, sim-
ple complemento de la produccion agricola funda-
mental para el pequefio campesino, y la necesidad
de bajos costos de produccidn para las mercancias
canalizadas hacia el mercado mundial). Pero los sala-
rios seran distribuidos también de manera global,
ofreciendo asi brutalmente al asalariado una canti-
dad correspondiente a 3 meses de salario (duracidén
del contrato en la finca, de la que practicamente el
trabajador no sale).

Respecto al peonaje, cabe observar que el pro-
blema se liga aldel pequefio productor, pues propor-
ciona su trabajo gratuitamente y no dispone de mas
ingresos monetarios que los de la venta de los pro-
ductores de su parcela.

La estructura de produccidn que alimenta de
mercancias agricolas al mercado local va a determi-
nar su estructura propia. Esto nada tiene de sor-
prendente, pues, por una parte, la produccidn agri-
cola —como ya lo hemos visto— es el pilar funda-
mental alrededor del cual se organizan las otras ac-
tividades de la regidn y, por otra, porque ‘g inten-
sidad del intercambio, asi como su extension y su
modo, estan determinados por el desarrollo v la
estructura de la produccion”.?

Los principales abastecedores del mercado
local, en materia agricola, son los pequefios pro-
ductores, muy numerosos y cada uno ofreciendo
s6lo escasas mercancias. Ademds, estdn diseminados
en un habitat disperso (dadas, como causas inme-
diatas, la presion demografica y la pobreza de las
tierras) y las redes de comunicacion defectuosas
aumentan su aislamiento. Puecde sefialarse como
otros abastecedores del mercado local a algunos
grandes propietarios, aunque no lo son de una ma-
nera sistemaAatica y masiva susceptible de trastocar
la estructura forjada por los pequenos productores.
Cabe agregar, asimismo, un cierto nimero de mayo-
ristas que llevan productos agricolas de otras regio-
nes del pais: naranjas, platanos, legumbres o huevos,
pero sblo lo hacen seg(in las carencias del aprovi-
sionamiento local y colocan sus mercancias en el
mercado directo del consumo, también disperso por
razones que analizaremos mas adelante.

Para canalizar el flujo de los productos propor-
cionados o disponibles de los pequefios productores
aislados va, pues, a desarrollarse una vasta red co-

3 Ibidem, p 163,
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mercial cuya dispersién y amplitud estardn en pro-
porcion con las de los campesinos. Las formas del
intermediario y de los pequefios operadores comer-
ciales van a multiplicarse conforme a las modalida-
des concretas de la situacion de los productores. No
debe olvidarse, en ¢l caso de éstos, que sus necesida-
des de dinero estan determinadas histdricamente y
que los operadores comerciales serdn apoyados en
su busqueda de mercancias agricolas por las insti-
tuciones que tienden a desarrollar el consumo (el
mercado de oferta de bienes manufacturados, que
analizaremos después, pero también la institucion
religiosa, por la organizacion de las necesidades
rituales, las instituciones indigenistas y “desarro-
llistas™, por la penetracion de técnicas mas avanza-
das de produccidn, de higiene, etc). En caso que las
instituciones no desempefien sino imperfectamente
su papel y que los productos agricolas ofrecidos
tengan un monto muy exiguo, los compradores
mismos “estimularan” la oferta de mercancias u
obligaran a los productores a comercializar una
parte mayor de su cosecha. Apareceran, asi, los
siniestros “atajadores” (asaltantes de caminos) para
confiscar los productos de aquellos que, por su
proximidad a la metrépoli, pueden llegar por si
mismos a las puertas de la ciudad; se verd la forma-
cion de barrios especializados en interceptar los
productos; se veran multiplicarse los intermediarios
que viven en las cabeceras de los municipios agrico-
las, mas cercanos a los lugares de-produccién, y que
compran ya sea directamente o en el mismo merca-
do local que tiene lugar una vez por semana; los
compradores ambulantes (méas cerca abn de los lu-
gares de produccion); los almacenes establecidos en
las fincas para los peones. Se observarn igualmente
los métodos méas diversos de obtencién de los pro-
ductos: robo calificado, brutalidad, clientelas, prés-
tamos sobre cosechas, compras anticipadas. . . y este
vasto y completo sistema se extiende al infinito y
alcanza muy eficazmente su propésito: recuperar
todo el excedente potencial de los productores
agricolas y, algunas veces, un poco més.

Una vez reunidas estas mercancias, hay que
venderlas en un mercado, y la canalizacidn al con-
sumo creard todavia un nuevo cuerpo de interme-
diarios. Asi, pueden desprenderse 3 formas de cir-
cuito de reventa de los productos:

1. El mercado local, la plaza de mercado. Podemos
observar, primero, que algunos productores dificil
mente arriban por si mismos. Quizd, sino se dejaron
arrancar en la plaza misma del mercado sus €scasos
productos por nuevos intermediarios, llegan enton-

- MEXICO; 1

ces a venderlos directamente a los consumidores,.
Pero este caso es raro, aun si estos escasos producs
tores constituyen el encanto y el colorido del mer
cado de San Cristobal (debe recordarse que la re-
gion cuenta con varias centenas de millares de pro-
ductores y que no son sino algunos centenares los
que hacen la alegria de los fotografos). También
hay en este mercado los intermediarios directos
que, separando con una sola operacion los produc-
tores de los consumidores, gravan los precios en una
cierta cantidad segiin su nlimero, el volumen de sus
operaciones y su nivel de subsistencia. Por Gltimo,

estdn los comerciantes mds importantes que han
reunido las cantidades proporcionadas por varios
intermediarios directos, probablemente muy débiles
para enfrentarse ellos mismos a los consumidores.

También hay que afiadir los comerciantes que cana-

lizan los productos agricolas exteriores a la regién,

que pueden estar concentrados o diseminados,

segin, una vez mas, el nGmero de intermediarios

que se aglutinen en la cadena comercial. Este mer-
cado, sin embargo, no alcanza una tasa de concen-
tracion muy elevada por la demanda que se ejerce
en él y por su tipo de aprovisionamiento. La deman-
da proviene en sumayoria de la poblacion artesanal,

obrera, pequefioburguesa y burodcrata de la ciudad
que sdlo posee una reducida disponibilidad mone-

taria y que reduce sus compras a las necesidades
diarias. La plaza del mercado cuenta, asi, con cerca
de quinientos puestos fijos y varias centenas de
puestos ‘“variables” para una poblacion de unos 30
mil habitantes.

2. Los acaparadores. Esta categoria de comerciantes
sOlo se ocupa de los productos relativamente con-
servables, pero de primera necesidad, como el maiz,
el frijol, el chile. . . Ellos mismos son intermedia-
rios directos con medios poderosos (prestamistas,
compradores por anticipado. . .) o agentes que
agrupan mercancias de otros intermediarios. Ell0s
canalizan los productos que tienen en su poder di-
rectamente a los consumidores, sin necesidad de
almacenes en las calles, o, algunas veces, a otros

comerciantes. Se entregan a todas las maniobras
clasicas de la especulaciOn para acrecentar sus g4~
nancias (agio, escaseces artificiales, movimien.tos
de pénico, retencion en periodos de abundancia).

Su namero es dificil de apreciar, pero tienden ala
concentracién, llegando practicamente 4 eliminal
los productos que controlan de la pla-a del mercado
(siendo que ellos mismos ni siquiera tienen un pPUes:
to ahi). : o

3. Flujo regional Parte de los productos se canaliza
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fuera de la metropoli hacia ciudades vecinas por
una nueva cadena de intermediarios que va hacia
los mayoristas—transportadores. Pero este circuito
es relativamente marginal, porque requiere de 2
condiciones que muy raramente se reiinen de mane-
ra satisfactoria: una saturacion del mercado local de
consumo y una demanda externa (todas las otras
ciudades de la regidon son también metropolis de
ex tensas regiones agricolas).

A estos circuitos de canalizacibn—reventa de
las mercancias agricolas debe afiadirse algunas coo-
perativas, los transportistas (propictarios de camio-
nes, de recuas, su personal) y el marco juridico en
que operan (abogados, policia, recaudadores de im-
puestos).

La red que se abre para recoger los bienes
agricolas va entonces mds O menos a cerrarse para
su realizacion final en el consumo. El caso extremo
es cuando no hay ningin intermediario, pero por
lo general hay de 1 a 3, a veces mas (como es ¢l caso
de la canalizacion al exterior de la metropoli, o de
los productos provenientes de las regiones mas aisla-
das). Puede medirse, asi, por lo que concierne al
solo aprovisionamiento en mercancias agricolas, las
actividades y la extension de la poblacidn ocupada.
Pero éste no es sino un aspecto del proceso de inter-
cambio; el del aprovisionamiento de bienes manu-
facturados y elaborados es el otro.

B. El proceso de intercambio de los bienes manu-
facturados y elaborados.

A la dispersion de la red de obtencidn y de
canalizacion de las mercancias agricolas correspon-
derd, pero inversamente, la de las mercancias ma-
nufacturadas y elaboradas. En el primer caso, la
que es dispersa es la produccidén y la comerciali-
zacibn final la que estd concentrada (relativamente);
en el segundo, la produccidn es la que esta menos
dispersa. (también relativamente) que la comercia-
lizacion,

Pueden distinguirse 3 fuentes de mercancias
manufacturadas o elaboradas:

1. El artesanado local. Ya sea que se encuentre si-
tuado en San Cristdbbal mismo o en el exterior
(algunas comunidades campesinas, en cuyo caso la
comercializacién sigue las mismas reglas que las de
la produccidon agricola), estd profundamente deter-
minado por la estructura dela produccidn agricola,
que le impone una forma particular por la interme-
diacién del proceso de distribucion (véase més ade-
lante). Esta formado por pequefios productores
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aislados que emplean técnicas de produccién simples
con una. fuerte tasa de fuerza de trabajo y escaso
equipo. La determinacion de la produccion campe-
sina consiste, también en numerosos casos, en el
suministro de materias primas (cuero, madera, lana).
2. La industria local. También padece, aunque en
menor medida que el artesanado, el influjo de la
estructura de la produccion campesina; ticne técni-
cas de produccidén que requicren también una fuer-
te tasa de mano dc obra. Utiliza muchas materias
primas locales o agricolas. Produce bienes sencillos
y su proceso de produccion es en general breve. Se
trata de destilerias, aserraderos, fibricas de velas,
de telas, etc.

3. La industria nacional o internacional. Sus técni-
cas de produccion son conocidas y estan determina-
das por el nivel de las fuerzas productivas en escala
mundial; no tienen relacidén alguna con las de la
regidon en estudio. Lo que ella proporciona es mas
interesante: todo lo que no puede elaborarse en el
lugar a causa de la debilidad y dispersién de la acu-
mulacion local y de la estrechez del mercado regio-
nal. Se trata de materias primas y de mercancias
semielaboradas para las industrias y el artesanado
locales, algunos biencs de equipos, herramienta y
mercancias de consumo corriente, la mayor parte
de uso durable. La gran mayoria son mercancias
provenientes de industrias ligeras, lo que explica que
sean masivamente suministradas por la industria
mexicana. '

Las mercancias provenientes de estas 3 fuentes
van a distribuirse segiin su naturaleza en la red de
comercializacion. Primero, un cierto nimero segui-
ra el circuito mas largo y alcanzard a los producto-
res campesinos en el lugar mismo de contacto con
el mercado, es decir, al final de la larga cadena de
intermediarios. Llegaran a ellos a través de los alma-
cenes de sus poblaciones, de los comerciantes ambu-
lantes y de las pequefias tiendas y puestos a la entra-
da de la ciudad, en el mismo sitio en que se¢ les des-
poja de sus propios productos. También las encon-
traran en la plaza del mercado. Esta dispersion de
la venta corresponde a la de la operacidn de compra
de los productos agricolas, determinada ella misma
por la estructura de la produccion. Sin embargo, la
dispersibn no serd el Gnico rasgo comin de las 2
operaciones. El volumen y la naturaleza de las mer-
cancias manufacturadas vendidas estaran condicio-
nados por los de la compra de los productos agrico-
las. Las mercancias agricolas han sido proporciona-
das en pequefias cantidades (a causa de la fuerte
tasa de autoconsumo), a un precio bajo (a causa de
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las técnicas elementales de produccion y de la pre-
sion de los intermediarios), y son bicnes de uso in-
mediato y diario. Asi, las mercancias manufactura-
das o elaboradas s6lo serdn vendidas en pequefias
cantidades, a precios bajos o para el uso inmediato
y diario, porque el productor agricola dispone de
poca capacidad liquida y sOlo vende sus productos
en la medida en que ticne necesidades diarias e in-
mediatas de bienes que no puede producir él mismo.
Lo raquitico de sus ingresos hard, por otra parte,
que no sc aventure la mayor parte del tiempo hasta
¢l centro de la ciudad, a las miles de tentaciones re-
servadas a los poseedores de numerario, aunque las
mercancias que adquicre a menudo pueda hallarlas
a un mejor precio en el mercado, pues ahi el cir-
cuito de intermediarios es més corto.

Las mercancias vendidas de manera dispersa
provendrin principalmente, entonces, de los secto-
res artesanal e industrial locales, que fabrican a
bajos costos y, accesoriamente, de algunas indus-
trias nacionales poco costosas (fabricas de refrescos,
de detergentes baratos en pequefias bolsas). Los
“tendajoncs”, pequefias tiendas situadas en la entra-
da de la ciudad y a lo largo de los ejes que llevana
la plaza del mercado; los pequefios almacenes y ten-
dajones de las poblaciones indigenas y de los barrios
periféricos de San Cristdbal; los puestos sobre las
banquetas y los vendedores ambulantes, venderan
las pequefias piezas de tela hechas en San Cristobal,
las velas, la alfareria y cesteria de los artesanos de
la region, el alcohol de las destilerias locales, los
pasteles y dulces de las pastelerias de la ciudad, el
Jjabon, hilos y agujas, todos aquellos bienes manu-
facturados y elaborados que son indispensables en
la vida econbmica, social o ritual de los productores
(con la sal y la cal, que siguen los mismos circuitos).

Sin embargo, la venta de los productos agrico-
las no es el Gimico ingreso de los pequefios producto-
res agricolas y los articulos de primera necesidad
no constituyen sus (nicas necesidades. Los tiles
de trabajo (por pocos que sean), el material de cons-
truccion, los productos de uso diario en grandes
canfidades para las festividades importantes, los
aparatos eléctricos, los relojes y otros objetos pro-
vocativos de la sociedad exterior, seran objeto de
una demanda que se vuelve solvente por las sumas
globales y relativamente importantes provenientes
del trabajo asalariado en las fincas, las obras publi-
cas o las obras efectuadas en San Cristobal. Y a esta
demanda, distinta de la primera, més importante en
monto y mas especializada en calidad, responderd
un segundo circuito de comercializacidon, més con-
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centrado y (relativamente) mas especializado: cireyi.:
to que comprende menos intermediarios, que acu-. .
de mas a los productos complejos y que comprende
una tasa de capital fijo més elevado en su fabrica-
cion de las industrias nacionales ¢ internacionales,
Este circuito serd solicitado tanto por los artesanos
como por toda la poblacion de la ciudad que goza
de un nivel de subsistencia medianamente elevado
(asalariados, pequeflos patrones, comerciantes me-
dios e intermediarios acomodados). Por lo que toca
a la poblacion de los pequefios intermediarios, de
los pequetios obreros, de todas las capas flotantes,
seguird los mismos caminos que los pequeiios pro-
ductores agricolas: recurrir al pequefio comercio en
expansidn o a la plaza del mercado local para sus
necesidades diarias, y al comercio concentrado para
sus necesidades de bienes durables o caros.

Este comercio especializado se localizara prin-
cipalmente en el centro de la ciudad, cerca de las
instituciones administrativas y bancarias a las cua-
les estd mucho més ligado que las otras formas de
comercializacién. El proceso de intercambio que
aqui se presenta se parece mucho mas al proceso
“clasico” del modo de produccion capitalista. Sin
embargo, mantiene alin aspectos ‘heréticos™ con
relaciéon a éste: la tendencia a la concentracion, si
existe, estd frenada por el bloqueo a la proletariza-
cion total de los pequefios productores agricolas
asalariados por parte de las estructuras inalienables
de las explotaciones agricolas (ejidos) y por el débil
desarrollo de las industrias y de las posibilidades de
trabajo en general de la regibn. De esta manera,
pueden verse que las formas de comercializacion
fuertemente influidas por el primer circuito sub-
sisten en unidades de intercambio, clasificadas, por
otra parte, como “desarrolladas™ en el sentido capl-
talista del término: coexistencia en la misma empre-
sa comercial de la venta de mayoreo o medio ma-
yoreo con el menudeo mas infimo; venta adjunta,
por ejemplo, de material de construccién en gran
cantidad y de productos alimenticios al menudeo;
existencia de sociedades andnimas que se dedican al
mismo tiempo que al comercio centralizado, a la
constitucion de redes de pequefios vendedores am-
bulantes de joyas de fantasia. . . La estructura e
trasada, o més bien, bloqueada, de la produccion
da asf al comercio mds centralizado un aspecto
“pastardo”, impuro, mezcla de influencias mercan-

tiles simples y capitalistas desarrolladas.

Debe sefialarse, por Gltimo, otros 2 circuitos
de comercializacion: el de los productos de IquQé
poco importantes en virtud del escaso namero
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ingresos elevados (que, por otra parte, para estas
categorias de mercancias mds bien van a invertirse
en grandes centros como Tuxtla Gutiérrez o Méxi-
c0), v el de las mercancias turisticas, que parten de
los artesanos locales o regionales para llegar de modo
bastante directo a algunos almacencs “‘especializa-
dos” (almacenes de venta de artesanias a los peque-
nos productores agricolas, transformados por la
creciente ola de turismo norteamericano). Aunquc
este Gltimo clemento sea ciertamente portador de
transformaciones futuras (;profundas?), por ¢l mo-
mento no modifica la estructura [undamental de
los 2 circuitos precedentes. Esto ocurre también
con el suministro de las industrias locales en bicnes
de equipo, suministro direcfo por mayoristas que
ne intervienen en el mercado local

La estructurs as distribucion de los biencs
manufacturados y elaborados es, pues, doble: 7) los
productos de origen principalmente local requicren
una partc importante de mano dc obra en su fabri-
cacion (determinacién de la estructura de produc-
cidon dominante), distribuidos por un circuito muy
ramificado que comprende un gran nimero de inter-
mediarios y que se infiltra profundamente en la
region, y 2) los productos de origen externo, fabri-
cados con técnicas mas desarrolladas, mas onerosas
y especializadas, canalizadas por un circuito maés
breve, mds concentrado y localizado en la metrdépoli.

C. Los precios y el proceso de distribucion

Por lo que toca a los precios de las mercancias
agricolas, si bien hay variaciones dada la mayor o
menor densidad de intermediarios en el circuito
(siendo el nivel de referencia el de la plaza de mer-
cado), pueden observarse caracteristicas gencrales
ligadas a las condiciones de su proceso de produc-
cion: los precios son bajos por la parte importante
de mano de obra requerida en su produccién y por
el nivel de subsistencia (reproduccidon) de aquélla
(tanto mas baja cuanto la parte de autosubsistencia
sea elevada); presentan una relativa elasticidad a
causa del caricter aleatorio de la produccion (muy
ligado a los factores climdticos y ccolégicos, dado
el débil desarrollo de las fuerzas productivas) y a
causa del caracter, también por completo aleato-
rio, de las necesidades de numerario de los produc-
tores (fluctuaciones posibles de consumos rituales,
posibilidades diversas de otros ingresos); estdn situa-
dos siempre por debajo de los precics oficiales
(competencia de algunos productores que tiencn
técnicas mads desarrolladas, debilidad de los organis-

124

Epoca Sa, 11, 1977

mos encargados dc reglam entar ese curso, como lu
CONASUPQO, vy, sobre todo, porque los precios ofi-
ciales se calculan sobre condiciones y tuenicas de
produccion mis rentablesi: por Gltimo, tos precios
responden, mds que a un cileulo ccondmico de los
costos (quce se reducen al precio de la fuerza de
trabajo), a una  -cesidad de productas particulares
(necesidad variable) y a una presion casi sicapre
amenazadora de parte del comprador.

Por lo que toca aqui a los precios o Jus mer-
cancias manufacturadas o claboradas, s accesario
considerar los 2 circuitos de comerciulizicion y los
procesos de producceion de estos bienes,

En ¢l caso de fas 1acrcancias de produccion
local, la parte clevada de capital varable que entra
cn su produccion permite relacionar su o estruc-
tura de precio con la de las mercancias agricolas.
Sin cmbargo, ¢l peso de la cadena de ntermediarios
se deja sentir y el productor deberd cntonces aban-
donar una parte de su plusvalia cn beneficio de los
comerciantes. Es dificil saber, por otra parte, si la
transferencia se cfectho Gnicamente sobre la plus-
valfa. Lin efecto, parc ¢l productor no capitalista
que comercializa una parte de su produccion, la
plusvalia, la renta de la tierra y la parte de repro-
duccion de la fuerza de trabajo se confunden. Pue-
de afirmarse, empero, que el productor agricola no
puede repouner su fucrza de trabajo por su sola acti-
vidad sobre sus tierras (nccesidad del trabajo asala-
riado temporal). De cste modo, tenemos derecho a
pensar que, sin que sea por ello el Ginico factor, ¢l
intercambio desigual que se opera por las transac-
ciones comerciales contribuye de manera importan-
te a la proletarizacion del productor agricola y que
la plusvalia no es la Gnica parte del producto que
se ve afectada. Ademés de la transferencia importan-
te hacia los comerciantes, habrd también otra hacia
las industrias locales que, a pesar del bajo nivel de
sus fuerzas productivas, tienen de todos modos un
capital fijo y una productividad superiores a la agri-
cultura (sc necesitaria, por otra parte, un andlisis
mas sutil de estas industrias para descubrir las trans-
ferencias que, a su vez, van a tener lugar dentro de
ellas, asi como también dentro del grupo de comer-
ciantes productivos, entre los arrieros y los camio-
neros, por ejemplo).

Por lo que toca a las mercancias manufactura-
das de produccion nacional o internacional, si bien
la transferencia de plusvalia va a ser menos impor-
tante para los comerciantes a causa del trayecto
menos largo de los productos (venta mas concentra-
da), va a scrlo, en cambio, mucho maés para los in-
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dustriales. La composicidn capital—trabajo en el
proceso de produccidon de sus empresas es mucho
mas elevada y los salarios son también notoriamente
mas importantes que los concedidos en el trabajo
agricola asalariado local, 1o que debe tomarse en
cuenta en este circuito de comercializacion como
base de comparacion, porque los ingresos de éstos
son los que permiten la compra de manufacturas
costosas.

Asi pues, si por un lado el peso de la comer-
cializacion es muy fuerte, por el otro la transferen-
cia hacia el sector industrial nacional e internacio-
nal lo serd de una manera a menudo todavia mas
importante. Se ve asi hasta qué punto la estructu-
ra de producciéon dominante de la region (disper-
sion de los pequefios productores y técmicas de pro-
duccion poco desarrolladas) influye en la estruc-
tura de la distribucidén, haciendo pasar, por los
rodeos del proceso de cambio, del sector agricola
hacia el sector industrial y el comercial (y a través
de é1 al sector de grandes propiedades de tierras)
una gran parte del subproducto y aun una parte del
producto mismo de los pequefios productores.

Esta estructura de distribucion va a impedir el
desarrollo de una industria local importante, porque
la reparticion de los ingresos impedira, a su vez, la
creacion de un mercado importante para ella. Esto
nos explica la permanencia persistente del artesana-
do y de sus técnicas de produccion elementales. Se
ve asi por qué efectos la estructura de produccién
agricola dominante determina todas las otras ramas
de la produccion.

En el proceso de intercambio puede verse,
asimismo, estructurarse las bases de un cierto ni-
mero de clases sociales. Nos es imposible desarro-
llar este punto, porque se necesitaria analizar prime-
ro cuéles son las relaciones de produccidon de lo que
hemos descubierto como punto de partida de todo
el proceso de produccidn de la sociedad estudiada:
la produccidn agricola. Pero ya desde ahora pode-
mos observar hasta qué punto estas clases sociales
que aparecen en el proceso de intercambio y sus
evoluciones y contradicciones internas estin pro-
fundamente ancladas en el caricter agricola (y sub-
desarrollado) de la formacidn social regional.

Es, pues, la produccion agricola la que va a
condicionar toda la estructura econdmica y social
de la regidn y, en particular, los procesos de inter-
cambio v de distribucidn. Por esta determinacion,
la estructura de produccidon dominante influye di-
rectamente en las condiciones de la acumulacion:
importante pero fragmentada por lo que toca a los

comerciantes; mas global para los industriales ya
concentrados pero ajenos a la regién; nula y aun
negativa para los pequefios productores agricolas,
y casi inexistente para los artesanos. Esta estructu-
ra de la acumulacion, a la vez que tiende a desatro-
llar una proletarizacion de los pequefios producto-
res, obstaculiza también el aprovechar localmente,
de manera productiva, la capacidad de mano de
obra asi utilizada. La acumulacion es externa (pri-
mitiva) o es imposible que se realice de manera pro-
ductiva: el desarrollo del capitalismo en la region
estd bloqueado, o mejor, seghn la expresidon de
André Gunder Frank, se usiste al desarrollo del
subdesarrollo capitalista. Por el sesgo de la acumu-
lacion, el sistema tiende, asi, a reproducirse con
rasgos cada vez mds marcados, agudizando sus
contradicciones.

D. Conclusiones provisionales

Lo que hasta aqui se ha expuesto nos lleva
a insistir particularmente en la estructura de la pro-
duccidén agricola, clave de la comprensiéon de toda
la formacion social (otras ramas de produccién,
condiciones de la acumulacion, clases sociales, con-
tradicciones y articulacion de los modos de produc-
cion, procesos de distribucion, de intercambio y de
consumo). Ella es la que asegura la reproduccion
del sistema en su conjunfo. Su estudio rebasa el
mar~o de este articulo, que tenia como Onico fin
descubrir el sentido de las determinaciones.

Es evidente que la estructura del intercambio
y de la distribucién actuaran luego, a su vez, sobre
la estructura de produccion (sobre todo en lo que
concierne a la utilizacion del capital acumulado),
pero lo importante es mostrar que es esta tiltima el
punto de partida de la produccion del proceso gene-
ral, (Hemos visto, ademds, de pasada, que la estruc-
tura de produccidon dominante, la agricultura, influ-
ye también en el proceso de consumo local a través
de la estructura de produccioén artesanal y de la
estructura de distribucidn dispersa, ellas mismas
determinadas por la rama de produccion mais impor-
tante.)

“La produccion, la distribucion, el cambio, el
consumo no son idénticos, sino que todos son ele-
mentos de una totalidad, diferenciaciones en el seno
de una unidad. . . A partir de la produccion reco- -
mienza sin cesar el proceso. . . Una produccion de-
termina un consumo, una distribucién, un inter-
cambio determinados, y regula también las relacio-
nes reciprocas determinadas de estos diferentes
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momentos. A decir verdad, también la produccion,
bajo su forma exclusiva, estd determinada a su vez
por otros factores. . . Hay accion reciproca entre
los diferentes momentos. Es el caso para cualquier
totalidad organica”. 4

El examen de la estructura de produccidn, de
su historia, de sus causas y de sus determinantes
externos (economia nacional ¢ internacional desde
el punto de vista delmodo de produccién capitalista
de subdesarrollo) serd entdnces el terreno primor-
dial de estudio del conjunto de la region. Poner por
encima de todo, como se hacia en otro tiempo, la
naturaleza étnica de las relaciones comerciales, los
factores debidos al aislamiento geogrifico y, sobre
todo, cultural de los productores (regiones de refu-
gio),® una pretendida estructura monopolista del
mercado, e incluso la influencia determinante de
las instancias politicas y religiosas en su estructu-
racion, nos parecen enfoques reductores e impoten-
tes para dar verdadera cuenta de los fundamentos de

4 Ibidem, p 163—164,

5 véase Gonzalo Aguirre Beltrin, Regiones de refugio, Instituto
Indigenista Interamericano, México, 1967.
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la situacion. Es evidente que las relaciones étnicas,
religiosas o politicas intervienen en un momento
dado (y esto es particularmente claro en la apari-
cidon historica de la formacion econdmica y social
actual), pero cualquiera que sea el indice de predo-
minio aparente desde el punto de vista de la coyun-
tura,® estas relaciones no pueden explicar de mane-
ra completa la estructura fundamental, que esta
determinada por la produccidon y, en el interior de
ésta, por las ramas predominantes. Punto de partida
del proceso general de produccion en el nivel de la
region, ellas estin determinadas a suvez por las rela-
ciones de produccion mundiales, definiendo un
cierto reflejo local del modo de produccidon capi-
talista mundial.”

San Cristobal de Las Casas, abril de 1973

6 Para distinguir dominacidn—determinacion, véanse:
Louis Althusser y Etienne Balibar, Lire le Capital, Maspero,
Paris, 1968.
Maurice Godelier, Rationalité et irracionalité en économie,
Maspero, Paris, 1969, 2 tomos, -

7 véase Christian Palloix, op cit.





